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ABSTRACT 

Today's cat farm is a very important business because people's lives have changed because people nowadays 

focus on living in solitude or if they are couples, they won't have children because they reduce the burden on 

their values. Spending and wanting to live a simple life, so raising cats is a good option for those who want to 

get up but do not want to have real children, with these people comparing to raising cats or pets like 1 child. 

Therefore, the Godzilla cat farm business is interesting. The purpose of this study is to study the viability of the 

Godzilla cat farm business.Godzilla Cat Farm is a commercial cat farm.  

Godzilla Cat Farm is located at house number 9/1, Moo 2, in Soi Wat Thian, Ban Mai Subdistrict, Mueang, 

Pathum Thani . The purpose is to sell breed cats. Scottish-fold and British shorthair. The farm has a total area 

of 300 square meters. The business is a sole proprietorship with a total investment of 3,000,000 baht. The 

payback period (PB) is about 4 years. The net present value of the investment (NPV) is 384,799.98 baht and 

the rate of return on investment (IRR) is 6 percent. Therefore, from the financial figures shown above, it is 

worth investing. 
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บทคดัย่อ 

ฟาร์มแมวในปัจจุบนันัน้เป็นธุรกจิทีส่ําคญัมากเน่ืองจากปัจจุบนัการใชช้วีติของผูค้นนัน้เปลี่ยนไปเน่ืองจากผูค้นสมยัน้ี

เน้นการใชช้วีติแบบสนัโดษหรอืหากเป็นคู่รกักจ็ะไม่นิยมมบีุตรเน่ืองจากลดภาระในค่าใชจ้่ายลงและอยากมชีวีติเรยีบ

งา่ยดงันัน้การเลีย้งแมวจงึเป็นตวัเลอืกดทีีส่าํหรบัคนทีอ่ยากมลุีกแต่ไม่ตอ้งการทีจ่ะมบีุตรจรงิโดยบคุคลเหล่าน้ีจะเปรยีบ

การเลี้ยงแมวหรอืสตัว์เลีย้งใหเ้หมอืนบุตร 1 คน ดงันัน้เหตุน้ีธุรกจิฟาร์มแมวกอ็ตซล่ิาจงึน่าสนใจโดยมวีตัถุประสงคใ์น

การศกึษาครัง้น้ีเพื่อศกึษาความเป็นไดใ้นการน่าลงทุนของธุรกจิฟารม์แมวกอ็ตซล่ิา 

ฟาร์มแมวก็อตซิล่าเป็นฟาร์มแมวรูปแบบเชงิการคา้ ฟาร์มแมวก็อตซิล่าตัง้อยู่บ้านเลขที่ 9/1 หมู่ 2 ในซอยวดัเทยีน 

ตําบลบา้นใหม่ อําเภอเมอืง จงัหวดัปทุมธานีมวีตัถุประสงคท์ีต่อ้งการขายแมวพนัธุ ์Scottish-fold และ British shorthair 

ตัวฟาร์มมพีื้นที่ทัง้หมด 300 ตารางเมตร ส่วนการดําเนินธุรกิจเป็นรูปแบบเจ้าของคนเดียวโดยใช้เงนิลงทุนทัง้สิ้น 

3,000,000 บาท ระยะเวลาในการคืนทุน (PB) ประมาณ 4 ปีมูลค่าปัจจุบันสุทธิของการลงทุน (NPV) เท่ากับ 

384,799.98 บาท และอตัราผลตอบแทนจากการลงทุน (IRR) เท่ากบัร้อยละ 6 ดงันัน้จากตวัเลขทางการเงนิที่แสดง

ขา้งตน้แสดงว่ามคีวามคุม้ค่าในการลงทุน 

คาํสาํคญั: แผนธุรกจิ, ฟารม์แมว, ลูกแมว 
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บทนํา 

ธุรกจิฟาร์มแมว คอื ธุรกจิทีข่ายหรอืเพาะพนัธุแ์มวหรอืเป็นสถานทีเ่ลี้ยงดูแมวใหเ้ตบิโต นอกจากน้ียงัทําการผสมสาย

พนัธุข์องแมว ใหไ้ดส้ายพนัธุท์ีด่ทีีสุ่ด ฟารม์แมวจะมทีัง้ฟารม์ทีเ่ลีย้งดเูพื่อส่งต่อลูกแมวใหก้บัผูท้ีต่อ้งการนําแมวไปเลี้ยง 

และฟารม์แมวทีผ่สมสายพนัธุส่์งเขา้ประกวดและใหค้าํแนะนําสาํหรบัการรบัน้องแมวไปเลีย้งดทูัง้เรื่องอาหารการกนิและ

สิง่ของใชจ้าํเป็นต่างๆ ทีเ่จา้ของควรมปัีจจุบนัครอบครวัในสงัคมไทยทีเ่หน็ชดัเจนคอืการปรบัเปลีย่นจากครอบครวัใหญ่

ไปสู่ ครอบครวัเดีย่วมากขึน้ บวกกบัวถิกีารดาํเนินชวีติของคนไทยทีเ่ตม็ไปดว้ยการเผชญิการแขง่ขนัทีส่รา้ง แรงกดดนั

พอสมควร อกีทัง้ทศันคตขิองคนยุคใหม่ไดเ้ปลี่ยนไป คอื แต่งงานชา้ลงหรอืเป็นโสดมากขึน้ ปัจจยัเหล่าน้ีเป็นส่วนหน่ึง

ที่ส่งผลใหค้นส่วนใหญ่หนัมาสนใจเลี้ยงสตัว์กนัมากขึน้เน่ืองด้วยการเลี้ยงสตัว์เป็นหน่ึงทางเลอืกทีน่่าสนใจทีส่ามารถ

ช่วยผ่อนคลายความเหงาและลดความเครยีดทีเ่กดิขึน้ใหล้ดน้อยลงได ้และดว้ยความน่ารกัน่าเอน็ดขูองสตัวเ์ลีย้งกท็าํให้

คนเลี้ยงให้ความสําคญัและดูแลเอาใจใส่ เป็นเสมอืนหน่ึงสมาชกิในครอบครวัปัจจุบนัแมวได้กลายเป็นสตัว์เลี้ยงยอด

นิยม ที่ทําให้เราสนใจโดยไม่ต้องคํานึงถึงสิ่งอื่นเน่ือง จากความพิเศษและน่ารกัของแมว และนอกจากน้ี เหตุผลที่

สนับสนุนใหใ้ครต่อใครหนัมาเลีย้งแมว คอื แมวเป็นสตัวท์ีเ่ลีย้งงา่ย ใชพ้ืน้ทีน้่อยกว่าสุนัข และไม่ค่อยส่งเสยีงดงัรบกวน 

ทําใหส้ามารถเลี้ยงในหอพกั คอนโด หรอืในบ้านทีม่พีืน้ทีจ่าํกดัไดเ้ป็นอย่างดแีละแมวหน่ึงตวัใชค่้าใชจ้่ายในการเลีย้งที่

ค่อนขา้งถูก (Marketeer, 2565) โดยมปัีจจยัที่ส่งผลให้ตลาดสตัว์เลี้ยงเตบิโตได้แก่ 1.จํานวนครอบครวัเดี่ยว และคน

โสดมเีพิม่มากขึน้ 2.คนแต่งงานแล้วมลูีกน้อยลง และคนไทยเริม่เขา้สู่สงัคมสูงวยัทีใ่ชช้วีติหลงัเกษียณอยู่บ้านมองหา

สตัว์เลี้ยงมาเป็นเพื่อนแก้เหงา 3.เลี้ยงสตัว์เลี้ยง เหมอืนคนในครอบครวั จงึต้องหาสิง่ทีม่ปีระโยชน์ต่อสุขภาพของสตัว์

มากขึน้ 4.พฤตกิรรมผูบ้รโิภคทีเ่ปลีย่นไป WFH มากขึน้ จากสถานการณ์โควดิ มเีวลาใส่ใจดแูลบา้น ดแูลสตัวเ์ลีย้ง บาง

คนอยู่คนเดยีวจนรูส้กึเหงากห็าสตัว์เลี้ยงมาเลี้ยง ซึง่สามารถหาขอ้มลูความรู ้หาผลติภณัฑ์บรกิารใหม่ๆ และสัง่ซื้อกนั

ทางออนไลน์ไดอ้ย่างสะดวก 

โดยเราจะเหน็ไดว้่าสตัวนั์น้เป็นทีนิ่ยมมากและยงัมปีระโยชน์อกีดว้ยเน่ืองจากสตัวส์ามารถช่วยทาํใหเ้ราลดความเครยีด

ได้ในระหว่างวนัลดความดนัโลหติไดอ้ีกด้วยและลดความเสี่ยงในโรคหลอดเหลอืดหวัใจได้อีกดว้ยและประโยชน์ของ

สตัว์ยงัมอีีกมากมายดงันัน้จงึไม่น่าแปลกใจที่ธุรกิจสตัว์เลี้ยงนัน้จะเจริญเติบได้มากและรวดเร็วในปีที่ผ่านมาทําให้

ผูป้ระกอบการหลายคนเลง็เหน็วธิสีรา้งรายไดจ้ากการขายสตัวเ์ลีย้งนัน้เอง 

จากขอ้มูลขา้งตน้ทาํใหเ้หน็ไดว้่า แมวเป็นสตัวเ์ลี้ยงทีไ่ดร้บัความนิยมสูงมากเน่ืองจากการเลี้ยงทีค่่อนขา้งงา่ยประกอบ

แนวทางการใช้ชวีติของคนเราเริม่เปลี่ยนไปเริม่จากที่คนอยากมลูีกน้อยโดยใช้การเลี้ยงสตัว์เลี้ยงแทนมากกว่าทัง้น้ี

ผู้ประกอบการจงึมคีวามสนใจในการทําฟาร์มแมวและเน่ืองจากตวัประกอบการชอบในการเลี้ยงอยู่แล้วอีกด้วย“แผน

ธุรกิจ : ฟาร์มแมวกอ็ตซิล่าโดยมวีตัถุประสงค์การศกึษาเพื่อศกึษาความเป็นไปได้ในการทําธุรกจิฟาร์มแมวกอ็ตซล่ิา

เพื่อใหท้ําใหท้ราบถงึความเป็นไปไดใ้นการทาํธุรกจิฟาร์มแมวกอ็ตซล่ิา โดยประโยชน์ทีค่าดว่าจะไดร้บัเพื่อทราบใหถ้งึ

ความเป็นไดใ้นการทาํธุรกจิฟารม์แมวกอ็ตซล่ิา 

 

การทบทวนวรรณกรรม 

ธุรกจิสตัว์เลี้ยงเป็นธุรกจิเป็นเทรนด์ที่กําลงัมาแรงมากเน่ืองจากคนปัจจุบนัไม่นิยมมลูีกเน้นการมสีตัว์เลี้ยงไวแ้ก่เหงา

หรอืแก้เบื่อแทนอตัราการเลี้ยงสตัวโ์ดยรวมจงึเพิม่สูงขึน้เรื่อยๆ ตวัเลขระหว่างปี 2011 ถงึ 2021 ตลาดสนิคา้สตัวเ์ลีย้ง

ในสหรฐัอเมรกิาโตขึน้ 100 เปอร์เซน็ต์ โดยขยายจากหลกัไม่กี่หมื่นล้านเหรยีญสหรฐัฯ เมื่อสบิกว่าปีก่อน มาเป็นหลกั

แสนลา้นเหรยีญสหรฐัฯ ในปัจจุบนั (อธปิ จติตกฤษ์, 2565) 

ปัจจุบนัแมวเป็นสตัวย์อดนิยมของใครหลายคนเน่ืองจากนิสยัและหน้าทีห่น้ารกัโดยแมวสามารถอาศยัไดง้า่ยหากเทยีบ

กบัสตัว์เลี้ยงหลายชนิดโดยแมวมกัจะไม่ส่งเสยีงดงัน่ารําคาญแมวสามารเลี้ยงในหอพกั คอนโดหรอืในบ้านที่มพีื้นที่

จาํกดัไดอ้ย่างดโีดยเหตุน้ีทาํใหแ้มวถูกนํามาเลีย้งแกเ้หงาของคนไดอ้ย่างดโีดยแมวเป็นสตัวเ์ลีย้งทีค่นนํามาเลีย้งมากสุด
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เป็นอนัดบัสองเป็นรองเพยีงแค่สุนัขดว้ยเหตุผลทาํใหธุ้รกจิฟารม์แมวหรอืสตัวเ์ลี้ยงต่างเป็นทีนิ่ยมากขึน้ในประเทศไทย 

(Nalisa, 2564) 

โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อศึกษาความเป็นได้ในการทําธุรกิจฟาร์มแมวก็อตซิล่าและประโยชน์ที่คาดว่าจะได้คือผล

การศกึษาในครัง้น้ี ทาํใหท้ราบถงึความเป็นไดใ้นการทาํธุรกจิฟารม์แมวกอ็ตซล่ิา 

แผนธุรกจิ หมายถงึ การวเิคราะห์สถานการณ์ การวเิคราะห์ดา้นการตลาด การวเิคราะห์ดา้นการผลติ/การดําเนินงาน 

การวเิคราะหด์า้นการเงนิ และสรุปผลว่า ธุรกจิดงักล่าวมคีวามเป็นไปไดใ้นการดาํเนินงานหรอืไม่ 

ฟาร์มแมวกอ็ตซล่ิา หมายถงึ ฟาร์มทีจ่ําหน่ายแมวพนัธุ์ Scottish-fold และ British shorthair ในราคาทีไ่ม่แพงมากและ

สามารถเอือ้มถงึได ้

การวเิคราะห์สถานการณ์ หมายถึง การวเิคราะห์อุตสาหกรรมโดยใช ้Porter Five Forces Model และ การวเิคราะห์

สภาพแวดล้อมภายในและภายนอกขององค์การ โดยการวิเคราะห์จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส และ อุปสรรค (SWOT 

Analysis) 

การวเิคราะห์ด้านการตลาด หมายถึง การกําหนดกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย การวางตําแหน่งทางการตลาด กลยุทธ์ด้าน

ผลติภณัฑ ์กลยุทธด์า้นราคา กลยุทธด์า้นช่องทางการจดัจาํหน่าย และ กลยุทธด์า้นการส่งเสรมิการตลาด 

การวเิคราะหด์า้นการผลติ หมายถงึ กําลงัการผลติ ปรมิาณการผลติ และอตัราการผลติ และขัน้ตอนการผลติหรอืการ

บรกิารของธุรกจิ 

การวเิคราะหด์า้นการจดัการและกําลงัคน หมายถงึ การกําหนดโครงสรา้งองคก์าร 

การวิเคราะห์ด้านการเงนิ หมายถึง รายได้หรอืยอดขาย กําไรสุทธ ิระยะเวลาคนืทุน มูลค่าปัจจุบนัสุทธ ิและอตัรา

ผลตอบแทนภายใน 

กรอบแนวคิดการศึกษา 

กรอบแนวคิดการศึกษา 

การวเิคราะหส์ถานการณ์  

 

ความเป็นไปในการทาํธุรกจิ 

ฟารม์แมวกอ็ตซล่ิา 

 
 

  

การวเิคราะหแ์ผนการตลาด  

  

การวเิคราะหแ์ผนการผลติ/ดาํเนินงาน  

  

การวเิคราะหแ์ผนการจดัการและกําลงัคน  

  

การวเิคราะหแ์ผนการเงนิ  

ภาพท่ี 1 กรอบแนวคดิ 

 

ผลการวิเคราะห์ข้อมูล 

การวิเคราะห์สถานการณ์ 

1) การวเิคราะหส์ภาพแวดลอ้มภายนอกทัว่ไป 

สภาพแวดลอ้มดา้นสงัคมและวฒันธรรมคนเรามเีปลีย่การใชช้วีติไปมากเน้นการเลีย้งสตัวใ์หเ้ปรยีบเสมอืนลูกคนนึงโดย

สภาพแวดล้อมทางสงัคมและวฒันธรรมส่งผลดกีบัธุรกจิฟาร์มแมวเน่ืองจากผู้บรโิภคจะอยากซื้อแมวในฟาร์มไปเป็น

สตัวเ์ลีย้งมากขึน้เพราะผูค้นในปัจจุบนัมทีศันคตใินการใชช้วีติทีต่่างกนั 
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สภาพแวดล้อมทางดา้นการเมอืงและกฎหมายมกีารออกกฎหมายออกคุมเขม้ในส่วนสําหรบัคนทีจ่ะทําฟาร์มแมวโดย

หากผูใ้ดต้องการทีจ่ะประกอบธุรกจิทาํฟารม์แมวตอ้งผ่านมาตราฐานตามทีก่รมปศุสตัวกํ์าหนดโดยสภาพแวดล้อมดา้น

การเมอืงและกฎหมายจะส่งผลดตี่อฟาร์มแมวก็อตซิล่าเพราะจะเป็นการคดักรองให้ฟาร์มแมวมปีระสทิธภิาพมากขึ้น

และยงัส่งผลใหม้คีู่แขง่น้อยลงอกีดว้ยเน่ืองจากตอ้งผ่านมาตราฐานทีก่รมปศุสตัวกํ์าหนดไว ้

สภาแวดลอ้มเทคโนโลยมีอุีปกรณ์ในการเลีย้งแมวมากขึน้ทาํใหเ้ลีย้งงา่ยเน่ืองจากปัจจุบนัเทคโนโลยตี่างๆพฒันาไปมาก

เพื่ออํานวยความสะดวกแก่ผูเ้ลีย้งโดยสภาพแวดลอ้มดา้นเทคโนโลยส่ีงผลดตี่อฟารม์แมวกอ็ตซล่ิาทางฟารม์สามารถนํา

เทคโนโลยตี่างๆมาประกอบการใชใ้นการเลีย้งแมวในฟารม์และพฒันาคุณภาพตวัฟารม์ไดอ้กีดว้ย  

สภาพแวดล้อมทางด้านเศรษฐกิจค่าไฟและค่าแรงอาจจะขึ้นสูงในอนาคตเน่ืองจากค่าเงินในเศรษฐกิจไม่ดีโดย

สภาพแวดล้อมดา้นทางเศรษฐกจิส่งผลเสยีต่อฟาร์มแมวก็อตซล่ิาเพราะอาจจะทําใหต้้นทุนสูงขึน้เน่ืองฟาร์มแมวต้อง

เปิดไฟและเปิดแอรท์ัง้วนัเพื่อใหแ้มวรูส้กึสบายและตอ้งจ่ายค่าแรงสาํหรบัพนักงานดแูลฟารม์เพิม่อกีดว้ย 

2) การวเิคราะหแ์รงกดดนั 5 ดา้น โดยวธิ ีPorter’s Five Force Model มรีายละเอยีดดงัต่อไปน้ี 

อุปสรรคจากคู่แขง่ขนัรายใหม-่ (Threats of New Entrants) : สงู  

เน่ืองจากการลุงทุนใชต้้นทุนน้อยและสามารถทําได้ง่ายใครกท็ําไดโ้ดยธุรกิจฟาร์มแมวพึง่มาดงัและเป็นทีรู่จ้กัในช่วง

หลายปีหลงัมาน้ีทําใหโ้อกาสเกดิฟาร์มแมวใหม่มากขึน้และเน่ืองด้วยวถิชีวีติของคนเราเปลี่ยนไปทีห่นัมาชอบสตัว์เลี้ยง

เยอะยิง่กระตุน้ใหห้ลายๆคนอยากจะทําฟารม์แมวมากขึน้  

ความเข้มข้นของการแข่งขนัของบริษัทเดิมที่มีอยู่-(Intensity of Rivalry among Existing Firms):ตํ่าเน่ืองจากเดิมที

ฟาร์มแมวไม่ไดม้เียอะมากและฟาร์มแมวพนัธุก์ห็ายากดว้ยฟารม์แมวพนัธุ์นัน้มน้ีอยมากเพราะเน่ืองดว้ยสมยัการเลีย้ง

แมวยงัไม่เป็นทีแ่ผร่หลายมากนักและฟารม์แมวพนัธุแ์ทส้มยัก่อนแพงและหายากเน่ืองจากการนําเขา้ทีย่ากแถมยงัไม่มี

ขอ้มลูในการเลีย้งมากนัก 

แรงกดดนัจากสนิคา้ทดแทน -(Pressure From Substitute Product) : สงู  

เน่ืองจากสตัวเ์ลีย้งมมีากมายหากไม่ชอบแมวกย็งัมสีตัวอ์ื่นๆ ใหเ้ลอืกอกี เช่น สนัข ปลา และ นก หากเพยีงลูกคา้มเีงนิ

ที่มากพอและพืน้ทีม่ากพอกส็ามารถเลอืกเลี้ยงอย่างได้หรอืหากลูกค้ามเีงนิที่น้อยก็อาจจะเลอืกเลี้ยงสตัว์อื่นกไ็ดโ้ดย

แมว 1 ตวันัน้ใชจ้าํนวนเงนิทีเ่ยอะอยู่พอสมควร  

อํานาจต่อรองของลูกคา้- (Bargaining Power of Customers) : สงู 

เน่ืองจากหากลูกคา้ไม่ถูกใจแมวเราอาจจะไปซื้อสตัว์เลี้ยงประเภทอื่นหรอืแมวทีฟ่าร์มอื่นได ้ฟาร์มแมวจําเป็นต้องรบี

จําหน่ายแมวเพราะหากแมวอายุเกนิ 4 เดอืนกจ็ะขายยากมากดงันัน้หากมลูีกคา้สนใจน้องรบีจําหน่ายทนัทเีพื่อใม่ให้

เกดิสนิคา้คา้งสตอ็ก 

อํานาจต่อรองของผูข้ายปัจจยัการผลติ (Bargaining Power of Suppliers), ตํ่า  

เน่ืองจากอาหารแมวมหีลายยีห่อ้มากและแต่ละยีห่อ้กใ็หผ้ลลพัทธเ์หมอืนกนัไม่ว่าจะเป็นอาหารเปียกหรอือาหารเมด็เรา

มตีวัเลอืกมากมายสามารถเลอืกสิง่ทีด่ทีีสุ่ดและถูกไดห้ากเราสามารถต่อรองราคาได ้  

3) การวเิคราะหส์ภาพแวดลอ้มและศกัยภาพ โดยการใชว้ธิ ีSWOT Analysis มรีายละเอยีดดงัต่อไปน้ี 

จุดแขง็ของกจิการ (Strengths)  

- ราคาทีถู่กหากเทยีบกบัแมวพนัธุเ์ดยีวกนัและฟารม์ทีข่ายพนัธุ ์เน่ืองจากฟารม์ไม่มค่ีาตน้ทุนในการเช่าพืน้ที ่

- ทาํเลตัง้อยู่ในซอยมทีีจ่อดรถรองรบัลูกคา้เพยีงพอ 

- มอุีปกรณ์ของใชท้ีม่ปีระสทิธภิาพเพยีงพอพรอ้มดว้ยการดแูลเอาใจใส่ตลอด 

- เจา้ของฟารม์มคีวามรูด้า้นแมวมากมายและอยู่กบัแมวมานาน 

- ฟารม์มคีวามสะอาด 

จุดอ่อน (Weaknesses)  

- เน่ืองจากเปิดจงึยงัไม่มฐีานลูกคา้และยงัไม่เป็นทีรู่จ้กัมากพอ 
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- มพี่อพนัธุแ์ม่พนัธุเ์พยีง 2 คู่ ซึง่เป็นจาํนวนทีน้่อยของการทาํฟารม์แมวหากเทยีบกบัฟารม์แมวขนาดใหญ่ทีอ่ื่น 

- การทาํการตลาดของฟารม์นัน้ยงัไม่ดมีากนัก 

- จาํนวนพนักงานในฟารม์ทีย่งัน้อยอยู่ 

- พนักงานในฟารม์ยงัไม่ค่อยมคีวามรูเ้รื่องแมวนัก 

โอกาส (Opportunities) 

- ค่านิยมการเลี้ยงแมวเปลี่ยนไปเน่ืองจากสงัคมมกีารอยู่คนเดยีวมากขึน้หรอืแต่งงานแต่ไม่ยอมมลูีกจงึเลอืกทีจ่ะเลีย้ง

สตัวเ์ลีย้งมากกว่า 

- ม ีSuppliers ทีเ่ยอะเราสามารถเลอืกไดท้ัง้ราคาและปรมิาณทําใหไ้ดส้นิคา้หรอืวตัถุดบิในราคาทีถู่กสําหรบัการเลี้ยง

แมว 

- ตลาดธุรกจิทีเ่กีย่วกบัสตัวเ์ลีย้งเตบิโตเรว็มากมแีนวโน้มเพิม่ขึน้รอ้ยละ 10 ในทุกๆ ปี 

- ลูกคา้สามารถเขา้ถงึสื่อออนไลน์ไดง้า่ยขึน้ในยุคปัจจุบนัทาํใหเ้ราสามารถเขา้ถงึผูซ้ื้อไดง้า่ยมาก 

- การขนส่งแมวนัน้ทาํงา่ยขึน้เน่ืองจากมบีรษิทัขนส่งมากขึน้  

อุปสรรค (Threats) 

- ราคาเน้ือสตัวท์ีนํ่ามาทาํอาหารเสรมิและวตัถุดบิต่างเพิม่ขึน้อย่างกะทนัหนั 

- คู่แขง่ทีเ่ยอะมากเพราะฟารม์แมวใชต้น้ทุนทีไ่ม่สงูมากทาํใหผู้ค้า้รายใหม่สามารถเขา้สู่ตลาดการแขง่ขนัไดง้า่ย 

- กระแสนิยมในการเลีย้งแมวของประเทศไทยนัน้เปลีย่นแปลงไวมากทาํใหก้ารเจาะจงความตอ้งการของลูกคา้นัน้ยาก 

- แมวพนัธุอ์ื่นนัน้ราคาถูกกว่ามากและสามารถหาไดง้า่ยกว่า 

- สนิคา้ทดแทนทีม่เียอะมากไม่ว่าจะเป็นสุนัขหรอืสตัวอ์ื่น 

การวิเคราะห์ด้านการตลาด 

การกําหนดกลุ่มลูกคา้เป้าหมาย (T: Target Market) 

กลุ่มเป้าหมายหลกั คือ เพศหญิง ที่มีอายุ 20-29 ปี ที่มีรายได้ 15,000-30,000 บาท พฤติกรรมรกัสตัว์และมีความ

รับผิดชอบกับชีวิตสัตว์เลี้ยง กลุ่มเป้าหมายรอง คือ เพศชาย ที่มีอายุ 40-49 ปี ที่มีรายได้ 30,000-50,000 บาท 

พฤตกิรรมรกัสตัวแ์ละมคีวามรบัผดิชอบกบัชวีติสตัวเ์ลีย้ง  

การกําหนดตําแหน่งทางการตลาด (P: Positioning) 

 
ภาพท่ี 2 ตําแหน่งทางการตลาดสาํหรบัผูบ้รโิภคคนสุดทา้ยของฟารม์แมวกอ็ตซล่ิา 
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กลยุทธด์า้นผลติภณัฑ ์(Product Strategy) 

กลยุทธ์ดา้นผลติภณัฑจ์ะขายแมวพนัธุ์แท ้Scottish-fold British shorthair หน้าตากลมสวย มใีหเ้ลอืกหลากหลายส ีลูก

แมวแขง็แรง ราคาไม่แพง เน่ืองจากตอ้งการใหแ้มวในฟารม์เรามคุีณภาพและราคาถูก  

กลยุทธด์า้นราคา (Price Strategy) 

กลยุทธ์ดา้นราคทางฟาร์มเราใชก้ลยุทธก์ารตัง้ราคาระดบัใกล้เคยีงกบัตลาดจากราคาตลาดแมวทัว่ประเทศไทยและจะ

ลองเปรยีบเทยีบกบัคู่แขง่ว่าราคาของเราถูกกว่ามากแค่ไหน จะใชก้ารพจิารณาตน้ทุนดว้ยในการตัง้ราคา 

กลยุทธด์า้นช่องทางการจดัจาํหน่าย (Place Strategy) 

กลยุทธ์ด้านการจดัจําหน่ายมจีําหน่าย2ช่องทาง 1.หน้าร้านที่ฟาร์มลูกค้าสามารถมารบัชมแมวและสามารถซื้อและ

นํากลบับ้านไปไดเ้ลย 2.ผ่านช่องทางออนไลน์ต่าง เช่น Facebook และ Iine และจะจดัผ่านบรษิทัขนส่งต่างๆใหถ้งึมอื

ผูร้บั 

กลยุทธก์ารส่งเสรมิการตลาด (Promotion Strategy) 

กลยุทธ์ด้านการส่งเสริมการตลาดทําการโปรโมทหรือประชาสมัพนัธุ์ลงโฆษณาบนวทิยุ ลงโฆษณาบน Facebook 

TikTok ทาํการบูสตโ์พสต ์Facebook ของฟารม์ ทาํ Line official สาํหรบัฟารม์ 

การวิเคราะห์แผนการผลิต 

การใหบ้รกิารของฟารม์แมว มพีนักงานคอยใหบ้รกิารลูกคา้ 2 คน อตัราการหมุนเวยีน 30 นาท ีต่อ 1 คน เปิดใหบ้รกิาร 

8.00-17.00 น. ทํางานวนัละ 8 ชัว่โมง ใน 1 ชัว่โมง มอีตัราการหมนุนเวยีน 2 คน อตัรการหมุนเวยีนต่อวนั 16 คน/วนั 

อตัราการหมุนเวยีนต่อเดอืน 480 อตัราการหมุนเวยีนต่อปี 5760 คน/ปี 

อตัราการผลติจรงิอยู่ทีร่อ้ยละ 60 อยู่ทีป่ระมาณ 72 ตวั กําลงัการผลติสงูสุดอยู่ที ่128 ตวั จากแม่พนัธุส์องตวั 

ขัน้ตอนการผลติ 

1) จบัพ่อพนัธุแ์ละแม่พนัธุเ์ขา้กรงผสมพนัธุเ์พื่อใหแ้มพ่นัธุเ์ตรียมทอ้งลูกแมว 

2) เมื่อแมวทอ้งและคลอดจะนําเขา้สู่แยกเลีย้งลูกแมว 

3) เลีย้งลูกใหห้ย่านมแม่และทาํวคัซนีใหค้รบจนแขง็แรง 

4) เตรยีมพรอ้มจาํหน่ายลูกแมว 

ขัน้ตอนการบรกิาร 

1) พนักงานกล่าวตอนรบัลูกคา้และใหข้อ้มลูเกีย่วกบัแมวไหวลู้กคา้กล่าวสวสัดยีิม้แยม้แจม่ใส 

2) สอบถามความตอ้งการของลูกคา้การแมวสแีบบไหนพนัธุอ์ะไร 

3) แนะนําพนัธุแ์มวทีลู่กคา้ตอ้งการและเลอืกตวัทีนิ่สยัใกลเ้คยีงกบัทีลู่กคา้ตอ้งการ 

4) ลูกคา้ตดัสนิใจเลอืกแมวทีต่อ้งการและรบัน้องแมว 

5) ลูกคา้ชาํระเงนิรบัตะกรา้พรอ้มน้องแมวกลบับา้น 

6) กล่าวขอบคุณลูกคา้และไปส่งลูกคา้ทีร่ถ 

การวเิคราะหแ์ผนการจดัการและกําลงัคน 

พนักงานในฟาร์มแมวก็อตซิล่ามี 3 คนได้แก่ผู้จดัการฟาร์มและพนักงานดูแลฟาร์มโดยโครงสร้างองค์กรเป็นแบบ 

(Functional Structure) การบรหิารองค์กรตามหน้าทีโ่ดยทีแ่ต่ตําแหน่งมหีน้าทีเ่ฉพาะของตนเน่ืองจากเป็นธุรกจิทีง่า่ย

และเลก็ไม่ยุ่งยาก 
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ภาพท่ี 3 แสดงโครงสรา้งองคก์าร 

 

การวิเคราะห์แผนการเงิน  

ฟาร์มใชเ้งนิลงทุนเริ่มแรก 3,092,000 ล้านบาท มียอดขายปีที่ 1 เท่ากับ 1,350,000 บาท ปีที่ 2 เท่ากับ 1,630,125 

บาท ปีที่ 3 เท่ากบั 1,968,375.94 บาท ปีที่ 4 เท่ากบั 2,376,813.94 บาท และปีที่ 5 เท่ากบั 2,870,002 บาท มกํีาไร

สุทธใินปีที ่1 เท่ากบั 189,182 บาท ปีที ่2 เท่ากบั 517,432 บาท ปีที ่3 เท่ากบั 965,972 บาท ปีที ่4 เท่ากบั 1,581,945 

บาท และปีที่ 5 เท่ากบั 2,426,710 บาท ระยะเวลาคนืทุนของโครงการเท่ากบัภายใน 2 ปี มมีูลค่าปัจจุบนัสุทธ ิ(Net 

Present Value; NPV) เท่ากบั 384,799 บาท และมอีตัราผลตอบแทนจากการลงทุน (Internal Rate of Return; IRR) 

เท่ากบั รอ้ยละ 6 

 

สรปุผลการศึกษา 

จากการวเิคราะห์สถานการณ์ การวเิคราะหด์า้นการตลาด การวเิคราะหด์า้นการผลติ การวเิคราะหแ์ผนการจดัการและ

กําลงัคน และการวเิคราะหด์า้นการเงนิ ไดข้อ้สรุปว่า ธุรกจิฟารม์แมวกอ็ตซล่ิาภายใตเ้งือ่นไขทีธุ่รกจิกําหนดขึน้ มคีวาม

เป็นไปไดใ้นการลงทุน 

ข้อเสนอแนะท่ีได้รบัจากการศึกษา 

จากผลการศกึษาความเป็นไปไดใ้นการทาํธุรกจิ มขีอ้เสนอแนะ ดงัน้ี 

1) ดา้นการวเิคราะหส์ถานการณ์ จะเหน็ไดว้่าจากสถานการณ์ดงักล่าวธุรกจิฟารม์แมวมโีอกาสเตบิโตไดเ้รว็มาก แต่การ

แขง่ขนักส็งูมากเช่นกนั ดงันัน้ฟารม์แมวกอ็ตซล่ิาควรสรา้งจุดเด่นสกัจุดทีท่าํใหลู้กคา้พงึพอใจ 

2) ดา้นการวเิคราะห์ดา้นการตลาด ทางฟาร์มควรเพิม่ผลติภณัฑอ์ื่นดว้ยเพื่อเจาะหาฐานลูกคา้ใหม่และทําการโปรโมท

เพิม่อกีในหลายๆช่องทาง 

3) ด้านการวเิคราะห์ด้านการผลติ การเดมินัน้ดอียู่แล้วแต่ควรจะเพิม่แม่พนัธุ์ในจํานวนที่พอดเีน่ืองจาการกผลิตถูก

จาํกดัดว้ยพืน้ในการเลีย้งแมวดงันัน้หากตอ้งการเพิม่จาํนวนแมวควรเพิม่พืน้ทีฟ่ารม์ดว้ย 

4) ดา้นการวเิคราะหแ์ผนการจดัการและกําลงัคน ควรเพิม่พนักงานดา้นการเงนิเพื่อมาดแูลเรื่องบญัชเีน่ืองจากตวัฟาร์ม

ตอ้งใชบ้่อยและหากมแีต่ผูจ้ดัการคนเดยีวจะทาํใหก้ารตรวจเชค็บญัชเีป็นเรื่องยากเน่ืองจากไม่คนคอยช่วยตรวจสอบ 

5) ดา้นการวเิคราะห์ดา้นการเงนิ ถ้าฟาร์มแมวกอ็ตซล่ิามยีอดขายเกนิเป้าทีต่ัง้ไวก้จ็ะนําเงนิทีไ่ดไ้ปขยายฟาร์มหรอืไม่

อาจจะนําไปซื้อแมวพนัธุใ์หม่เพื่อนํามาทาํฟารม์แมวพนัธุใ์หม ่
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